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Avez-vous une vision claire 
de votre outil industriel

à 3-5 ans ?

Experts
du schéma
directeur
industriel

depuis 20 ans

Donner de l’élan à votre entreprise, en révéler les talents et les potentialités pour la 
rendre plus performante et souple, tout en préservant son équilibre, est la vocation d’
artésial Consultants , spécialiste dans l’amélioration des performances opérationnelles
et la conduite du changement en entreprise depuis 1987.

l’élan pour l’entreprise lean™
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Cinq questions pour faire ensemble
le tour du sujet

Lorsque tout bouge dans l’environnement de
l’entreprise se pose la question de l’adaptation       

de son outil industriel.

1. Depuis combien de temps avez-vous conduit une 
réflexion de fond sur votre outil industriel ?

2. Cette réflexion a-t-elle été menée par vos 
propres équipes en vase clos ou bien avec le 
concours d’experts externes à l’entreprise ?

3. Votre stratégie industrielle est-elle formalisée et 
est-elle déclinée dans un plan de déploiement 
sous contrôle de la Direction Générale ?

4. Ce plan contient-il des ruptures dans l’exercice 
de votre métier industriel qui vous apportent un 
nouvel atout concurrentiel ?

5. Les résultats obtenus sur ce plan sont-ils à la 
hauteur de vos objectifs ?
Et restez-vous compétitif industriellement par 
rapport à vos concurrents ?

Ayez un outil industriel qui soit
un modèle de performance !
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Avoir une vision claire à 3-5 ans de 
votre schéma directeur industriel

c’est un enjeu stratégique

� Les bénéfices de cette vision :

o Une anticipation pour une adaptation 
parfaite aux besoins du marché qui 
attend services et innovations.

o Un phasage avec vos plans marketing et 
commerciaux qui instaure réactivité et 
confiance en votre capacité de réponse.

o Un emploi optimisé de vos moyens pour 
la rentabilité des capitaux investis.

o Une avance concurrentielle en matière 
de coûts de revient.

o Un recentrage des multiples actions et 
projets en cours par une focalisation sur 
des objectifs clairs, ambitieux, cohérents, 
partagés.

o Une pertinence et une crédibilité de 
votre business plan pour vos 
actionnaires, et vos partenaires 
financiers.

Marché

Clients

Marketing

Commercial

Finances

Concurrence

Actionnaires

Banques

Management

Collaborateurs
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artésial consultants � www.artesial.com

Bouchaud, Carron, Ducasse, associés
14, Bd Winston Churchill – 44100 NANTES
Tél 02.40.47.47.17. – Fax : 02.40.47.76.51.
m.carron@artesial.com � 06.62.17.55.35

Nos expériences

Industrie
o Agro-alimentaire
o Aéronautique
o Electronique
o Equipement automobile
o Fonderie
o Mécanique
o Meuble
o Nautisme
o Papier, carton, emballage
o Pharmacie, cosmétique
o Plasturgie
o Sidérurgie

Services
o Assurance
o Banque
o Centres techniques
o Distribution spécialisée
o Grande distribution
o Laboratoires
o Restauration rapide

Notre démarche

Qui sommes-nous ?
artésial consultants est une société de conseil indépendante, basée à Nantes depuis 1987, 
forte d’une équipe d ’experts, d’ intervenants opérationnels seniors, et de partenaires au niveau 
européen. Depuis vingt ans artésial consultants a accompagné près de 400 entreprises de 
l ’industrie et des services en France, UE et outre-mer. La démarche développée par artésial
consultants est une approche stratégique à partir des flux, pour une organisation orientée client. 
C ’est un levier fort d ’accroissement de performance par rupture.

Donner de l’élan à votre entreprise, en révéler les talents et les potentialités pour la rendre plus 
performante et souple, tout en préservant son équilibre, est la vocation d’artésial consultants , 
société spécialisée dans la conduite du changement en entreprise.

Les ruptures industrielles
qui consolideront vos atouts

Caractérisation de
la demande commerciale

Diagnostic
de l’organisation

et de son
pilotage des

flux

Vision des
structurants
métiers et de
la chaîne de

valeur

Loïc Bouchaud

Michel Carron
Gil Ducasse


